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В разделе публикуются исследовательские работы 

школьников, выполненные в самых разных областях знаний. 

В журнале представлены исследования участников различных 

всероссийских конкурсов и конференций. 

ИССЛЕДОВАТЕЛЬСКАЯ 

РАБОТА ШКОЛЬНИКОВ / 3’2020

40

Введение. 
Характеристика проекта

Кузнечное дело — одно из самых древ-
них занятий человека. В современную эпо-
ху автоматизации любого производства всё 
реже можно встретить кузницы, где изде-
лия из металла изготавливаются вручную 
с помощью традиционных методик и инс-
трументов. Однако с каждым годом возрас-
тает спрос на металлические изделия руч-
ной работы. Поэтому бизнес, связанный 
с открытием собственной кузницы, в сель-
ской местности имеет немалый доход. 
На станках для художественной ковки мож-
но изготовить востребованную рынком про-
дукцию: ворота и калитки, козырьки и лест-
ничные перила, беседки и фонари, огражде-
ния и решётки, предметы интерьера.

С 2015 года на базе нашей агропрофи-
лированной школы работает учебно-про-
изводственная мастерская «Уус кыhата» 
по производству металлических изделий 
и элементов художественной ковки (При-
ложение. Фото 1). Продукция изготавли-

вается по индивидуальным заказам. В те-
чение пяти лет было произведено изделий 
на общую сумму 2.155.000 руб. Из них не-
которые изделия выполнены безвозмездно, 
с благотворительной целью. Например, 
в канун VI-х международных спортивных 
игр «Дети Азии» наша школа подарила го-
роду Якутску две скульптуры: «Бабочка», 
«Ыа5ыйа» (на ул. Каландаришвили), «Ра-
дуга» (на ул. Петровского); родному насле-
гу — четыре комплекта «ворота+калитка», 
6 скамеек и др. (Приложение. Фото 3, 4).

На момент открытия мастерской-куз-
ницы мы, мальчишки, совсем ещё ничего 
не знали о кузнечном деле, но понимали, 
что ковка — это очень интересная работа. 
С позапрошлого учебного года понемнож-
ку учимся азам этого искусства. С боль-
шим удовольствием посещаем уроки труда 
и внеурочные занятия по кузнечному делу 
«Кузнец». 

В классе нас, юношей, шестеро. Какова 
же была наша радость, когда впервые мы 
совместно изготовили подставку для цве-
тов, которая сейчас стоит в холле школы. 

Проект «Молодой кузнец» 

Проект выполнили: 

Алексеев Спиридон, 
ученик 10 класса

Руководитель: 

Варламова А.И., 
учитель русского языка и литературы

Научный руководитель: 

Коколова Л.Н., 
доктор ветеринарных наук, зав. лабораторией гельминтологии ФГБНУ «Якутского 

НИИСХ им. М.Г Сафронова», научный рук. Малой сельхозакадемии ЯНИИСХ



ИССЛЕДОВАТЕЛЬСКАЯ 

РАБОТА ШКОЛЬНИКОВ / 3’2020

41

После этого со своим учителем-мастером 
сделали ещё несколько интересных и не-
обычных вещей: вешалку, полку для обуви, 
садовую скамейку (Приложение. Фото 5, 
6). Несомненно, кузнечное дело — это 
сложный, кропотливый процесс, который 
тренирует волю, приобщает к труду, твор-
честву. 

Каждый человек знает, что такое де-
ньги, но далеко не все люди умеют с ними 
обращаться. Многие полагают, что глав-
ное — заработать деньги, а уж потратить 
всегда легко. В результате денег не хватает 
ни на крупные покупки, ни на непредви-
денные расходы (Чумаченко В.В, Горяе-
ва А.П. Основы финансовой грамотности 
для старшеклассников. 9 класс. М.: «Про-
свещение», 2017). Только знание основ 
экономики и финансовой грамотности по-
может правильно распоряжаться деньгами 
(Овчинникова Л.Н. Экономика для школь-
ников. Схемы, таблицы, графики. 2012. 
73 с.). Мы изучили нужную литературу 
и материалы интернет-ресурсов и пришли 
к выводу, что можем своими усилиями за-
работать для себя денег. 

Наше село Бейдинга является одним 
из образцовых населённых пунктов в Усть-
Алданском районе и в республике Саха, 

которое ведёт здоровый образ жизни. Здесь 
ежегодно ведётся работа над благоустройс-
твом. Администрация села трижды выиг-
рывала Гранты президента Республики 
Саха (Якутия) именно по благоустройству. 
Каждая семья старается улучшить вне-
шний вид своей усадьбы. Мы провели оп-
рос среди жителей села Бейдинга. Был за-
дан вопрос: Из какого материала предпо-
читаете ворота для усадьбы: из дерева или 
из металла? 

Большинство из опрошенных людей 
дали предпочтение воротам из металла.

По итогам данного опроса мы разрабо-
тали свой бизнес-проект по изготовлению 
изделий из металла. Проект был рассмот-
рен администрацией школы и одобрен. 

Бизнес-проект 
«Молодой кузнец»

Актуальность проекта

Совершенно очевидно, что трудовая де-
ятельность сельских школьников является 
базовой основой для их дальнейшего жиз-
ненного и профессионального самоопреде-
ления, важным средством социализации 
личности, фактором успешной подготовки 
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молодёжи к жизни и труду на селе. Потен-
циально только выпускники сельских школ, 
знающие сельскохозяйственный труд с ма-
лых лет и любящие землю, село, могут обес-
печить воспроизводство кадров в сельском 
хозяйстве и социальной сфере села. А при-
общать школьников надо не только к расте-
ниеводству и животноводству, но необходи-
мо научить их и кузнечному делу, которое 
с каждым годом становится всё более вос-
требованным нами.

Цели: 
раскрыть роль важности приобщения • 

школьников к кузнечному делу;
привить навыки финансовой грамот-• 

ности с юных лет.

Задачи: 
ознакомиться с понятием доход и ис-• 

точниками его формирования;
изучить литературу, интернет-ресур-• 

сы по теме проекта; 
разработать свой бизнес-проект;• 

обсудить проект с администрацией • 

школы;
научиться работать в сотрудничестве;• 

принимать заказы на изделия из ме-• 

талла, рекламировать их;
научиться целенаправленно распоря-• 

жаться денежными ресурсами. 

Научная новизна
Разработан проект по организации де-

ятельности юношей кузнечному делу и ве-
дению финансового контроля.

Теоретическая значимость 
и практическая ценность работы

Полученные данные помогут школьни-
кам расширить знания о финансовой гра-
мотности, умению самим производить из-
делия из металла.

Материально-техническая база:
наличие учебно-производственной • 

мас тер ской школы — мастерская «Уус кыhа-
та» (Приложение. Фото 1).

Вид выпускаемой продукции:
ворота;• 

скамьи;• 

оконные и дверные решётки;• 

лестничные пролёты;• 

скульптуры;• 

сувениры;• 

предметы интерьера.• 

Реализация продукции предполагается 
по индивидуальным заказам.

Материальные ресурсы
Реализовать проект можно только с ис-

пользованием современного профессио-
нального оборудования. 

№ 
Учебно-техническая 

база
Количество

1 
Кузнечный станок — 
«Ажур 1М»

1

2 
Станок-молот 
«Blacksmith KM-20R»

1

3 Плазморез «Ресанта» 1 

(Приложение. Фото 2).

Работа будет налажена только при на-
личии качественного сырья. Надо закупить 
оптом заготовки, сделанные с применением 
низкоуглеродистой стали, грунтовку, рас-
творители и лакокрасочные материалы.
Потребуется патина и кокс, сварочные элек-
троды, а главное металлический профиль:

труба;• 

квадрат;• 

угол;• 

кругляк.• 

Лакокрасочную работу выполняют де-
вочки класса.

Ценообразование. Реализация услуг
Ценовая политика выработана с учё-

том платёжеспособности населения регио-
на и ориентирована на средний класс. 

Основные потребители:
жители Усть-Алданского и близлежа-• 

щих улусов;
государственные и частные предпри-• 

ятия.

Прейскурант
Ворота. 
Ворота из профильной трубы (40*20), 

узор из профильной трубы (15*15). Цена: 
25.000 р.

Калитка.
Калитка из профильной трубы (40*20), 

узор из профильной трубы (15*15). Цена: 
5.000 р.

Ворота+калитка.
Ворота, калитка из профильной трубы 

(40*20), узор из профильной трубы 
(15*15). Цена: 25.000–30.000 р.

Подставки для цветов.
Подставка для цветов из профильной 

трубы (15*15), узор из профильной трубы 
(15*15) — Стол. 1.700 р.

Подставка для цветов из профильной 
трубы (40*20), узор из профильной трубы 
(15*15) — Треугольник. 2.200 р.
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Подставка для цветов из профильной 
трубы (15*15), узор из профильной трубы 
(15*15) — Круг. 3.800 р.

Подставка для цветов из профильной 
трубы (15*15), узор из профильной трубы 
(15*15) — Кресло. 5.000 р.

Маркетинговый план 
B2C — прямые продажи через instagram, 

социальные сети физическим лицам.
В2G — поставка металлических изде-

лий и подарочных сертификатов учрежде-
ниям.

В целях увеличения потока клиентов, 
повышения продаж готовой продукции 
следует:

размещать рекламу через Интернет • 

и СМИ и вести активную социальную по-
литику;

представить работу на выставках-• 

ярмарках, научно-практических конфе-
ренциях.

ИССЛЕДОВАТЕЛЬСКИЕ 

РАБОТЫ

УЧАЩИХСЯ

Расходы на один комплект ворот

№ Наименование Единица 
измерения

Цена за единицу 
измерения

Количество Сумма

1. Труба 40*20; 5, 8м Шт 630 4 2520

2. Труба (для узора) 
1,5*1,5; 5,8м

Шт 260 8 2080

3. Профлист 5,8м Шт 1700 2 3400

4. Саморез 1,5мм Шт 1,5 50 75

5. Краска 3кг Банка 900 1 900

6. Электрод 3,2; 25г 
(в пачке 156)

Шт 600 25,00 96,15

7. Круг отрезной d-180 Шт 270 6 1620

Итого 10 691

Расчёт по годам

№ Наименование 2019 2020 2021 2022

5 ворот 2 вороты 5 ворот 3 вороты

1. Расходы на материалы 
для ворот

53.455 21.382 53.455 32.073

2. Доход 125.000 50.000 125.000 75.000

3. Чистая прибыль 71.545 28.618 71.545 42.927

SWOT-анализ

Сильные стороны 

Опыт;

Оборудование;

Навыки персонала;

Продукции;

Уникальная технология производства;

Лучшие возможности для производства

Слабые стороны 

Низкая узнаваемость 
(недоверие аудитории);

Низкая производительность;

Мало дополнительных услуг 

Возможности 

Возможность быстрого развития в связи 
с резким ростом спроса на рынке;

Появление новых технологий, снижающих 
издержки производства

Угрозы 

Появление конкурентов;

Монополисты; 

Изменение потребностей и вкусов 
покупателей;

Ужесточение налоговой политики
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Художественная ковка и изготовление 
кузнечных изделий — бизнес перспектив-
ный и прибыльный. Если правильно моти-
вировать учащихся, то можно рассчиты-
вать на успех и стабильный доход. 

На данный момент за два года нами 
изготовлено и продано семь комплектов 
«ворота+калитка», чистая прибыль кото-
рых составляет 111.000 рублей (2019 г. — 
75.000 рублей; 2020г. — 36.000 рублей). 
Стартовым капиталом послужили деньги 
от продажи шести мешков картофеля 
со школьной пашни, которых выделила 
всем классам администрация школы, 
и четыре тысячи рублей из фонда класса. 
На эту сумму, 10.000 рублей, мы купили 
материал для изготовления одного комп-
лекта ворот. Вместе с классным руково-
дителем Анастасией Иннокентьевной 
опубликовали объявление в инстаграме. 
Осенью 2018 года поступило пять зака-
зов на ворота: один из своей деревни, че-
тыре из других деревень нашего улуса 
(района). С октября месяца вместе с учи-
телем-мастером начали свою работу. 
С заказчиками заключили договор об оп-
лате товара в рассрочку и закончили из-
делия до мая 2019 года. Работа была вы-
полнена в срок, изделия доставлены 
по месту жительства заказчиков, которые 
были очень довольны (Приложение. Фо-
то 7–9). С покупкой материала для на-
ших изделий и их доставкой помогала 
нам администрация школы, которой 
очень благодарны.

Часть вырученной суммы мы вместе 
с родителями решили выделить на эстети-
ческий ремонт кабинета русского языка 

и литературы, к которому наш класс при-
креплён. С большим удовольствием сами 
ребята принимали участие в ремонте учеб-
ного кабинета, на который потратили 
36.289 рублей. На 16.200 рублей купили 
новые ученические стулья. И раньше наш 
кабинет был одним из самых красивых 
и уютных в школе. Но после ремонта он 
стал ещё краше. Каждый день мы с боль-
шой радостью приходим на уроки (Прило-
жение. Фото 10–15). 

Остаток суммы, 20.000 рублей, стала 
опорой на нашу поездку в столицу люби-
мой родины, Москву. Ещё в августе купи-
ли субсидированные билеты, и с 20 
по 25 октября побывали на экскурсии 
в Москве. Это для нас такая радость, море 
эмоций и восхищений! Сбылась, казалось 
бы, недосягаемая наша детская мечта — 
увидеть столицу нашей Родины. И всё это 
благодаря нашему проекту «Молодой куз-
нец». О незабываемой поездке я напечатал 
статью в республиканской газете «Кэскил» 
(Приложение. Публикация в СМИ).

Так как в 9-м классе нам предстояло 
сдавать ОГЭ, на первый квартал 2020 года 
мы решили получить всего два заказа 
на ворота. Между учебными занятиями всё 
же находили время для любимого дела 
в кузнице и до конца марта закончили два 
комплекта «ворота+калитка» и одну ска-
мейку. Общая сумма от продажи составила 
36.000 рублей.

В этом 2020–2021-м учебном году у нас 
пока один заказ на ворота, но надеемся, что 
заказы ещё поступят. Отныне вырученные 
деньги планируем копить на школьный 
выпускной бал.

Наши заказы

№ Фами-
лия, имя

Адрес Теле-
фон

Вид 
заказа

Цена Предоплата Оплата Оплата Оплата

1. Ворота т 
(с сэргэ)

25.000 10.000
02.03.19

15.000
16.06.19

Пол-
ный 
расчёт

2. Ворота 
(по инд. 
эскизу)

25.000 10.000
21.02.19

5.000
02.04.19

10.000
29.04.19

Пол-
ный 
расчёт

3. Ворота 
(с сэргэ)

25.000 10.000
05.05.19

15.000
03.06.19

Пол-
ный 
расчёт

4. Ворота 
(по инд. 
эскизу)

25.000 5.000
15.05.19

20.000
31.05.19

Пол-
ный 
расчёт

5. Ворота 
(с хому-
сом)

25.000 10.000
20.04.19

15.000
15.05.19

Полный расчёт
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Заключение

Таким образом, наш опыт показывает, 
что заниматься кузнечным бизнесом не так 
сложно и достаточно выгодно. Все усилия 
и расходы будут оправданы. Важно только 
тщательно продумать даже самые мельчай-
шие детали и основательно подойти к ор-
ганизации дела: учесть все требования 
к помещению, приобрести качественные 
инструменты и найти для работы профес-
сиональных и опытных мастеров-настав-
ников кузнечного дела. 

Хотим отметить, что двое наших одно-
классников после школы желают продол-
жить заниматься кузнечным делом.  
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Фото 1. Учебно-производственной мастерской 
школы — мастерская «Уус кыhата».

Фото 2. Кузнечный станок 
«Ажур-1М»

Наши подарки городу Якутску

Фото 3. «Бабочка»
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Фото 4. «Ыа5ыйа»

Фото 5. Подставки для цветов

Фото 6. Ворота, скамейки
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Изготавливаем ворота

Фото 7

Фото 8

Фото 9



ИССЛЕДОВАТЕЛЬСКАЯ 

РАБОТА ШКОЛЬНИКОВ / 3’2020

48

Ремонт учебного кабинета

Фото 10. До ремонта

Фото 12

Фото 14

Фото 11. После ремонта

Фото 13

Фото 15
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Публикация в СМИ

«Хортуоппуйбут Москва куораты көрдөрдө” 

(“Благодаря нашему проекту мы побывали в Москве”)

ИССЛЕДОВАТЕЛЬСКИЕ 

РАБОТЫ

УЧАЩИХСЯ


